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DIE ZUTATEN

VON 2-GEWINNER-
PARTNERSCHAFTEN:

© freundlich statt nett
© wehrhaft statt zaghaft
® Chancen geben statt nachtragend sein

® wohlwollend statt neidisch und

@ berechenbar statt wankelmtig.

www.hirnschrittmacher.eu

125



Inhaltsbeschreibung

Hier mdchte ich dem geneigten Leser einen

Uberblick tiber die Story dieses Breviers und einen

Ausblick auf die Inhalte der Brevier-Reihe geben.

Und obwohl die Erkenntnisse und Theorien, die den
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Erglsse. Sie werden Beispiele finden aus meinen

Seminaren, aus den Bereichen der privaten und be-
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Fuhrung und Verkauf.
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